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Resumen

El objetivo de este estudio es analizar las relaciones 
comerciales entre México y los países miembros de la 
Alianza del Pacífico (AP) durante el periodo 2009-2023. 
La investigación se llevó a cabo desde una perspectiva 
descriptiva, utilizando técnicas cuantitativas. Los resul-
tados revelan que estas relaciones han tenido un impacto 
positivo para México, al grado de que podría considerarse 
como el principal beneficiario dentro de esta asociación. 
Como conclusión, se destaca la relevancia de la AP para 
México, así como la necesidad de abordar con mayor pro-
fundidad las dinámicas comerciales entre éste y los de-
más países integrantes de dicho grupo, dado que se trata 
de un tema poco explorado.

Palabras clave: Alianza del Pacífico, balanza comer-
cial, exportaciones, importaciones, integración comer-
cial

Abstract 

The objective of this study is to analyze the trade relations 
between Mexico and the member countries of the Pacific 
Alliance during the period 2009–2023. The research was 
conducted from a descriptive perspective using quanti-
tative techniques. The results show that these relations 
have had a positive impact on Mexico, to the extent that 
it could be considered the main beneficiary within this 
partnership. The study concludes by highlighting the 
importance of the Pacific Alliance for Mexico, as well as 
the need to further explore the trade dynamics between 
Mexico and the other member countries of this group, 
given that it remains an under-researched topic.

Keywords: Pacific Alliance, trade balance, exports, im-
ports, commercial integration
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Introducción

La integración de América Latina como bloque económico siempre ha sido uno de los objeti-
vos de las naciones de esta región. A nivel subregional, se han propuesto varias iniciativas para 
incrementar el intercambio comercial entre las economías de los diferentes países. La Alianza 
del Pacífico (AP), por ejemplo, se ha convertido en uno de los proyectos más ambiciosos en 
este sentido. 

Dicha alianza tiene sus orígenes en octubre del 2010, cuando el presidente peruano, 
Alan García, le propuso al presidente de Colombia, Juan Manuel Santos, una iniciativa para 
que Panamá, Colombia, Ecuador, Perú y Chile formaran un área de integración profunda, asegu-
rando plena libertad para la circulación de bienes, servicios, capitales y personas. Posteriormen-
te, en la Cumbre Iberoamericana de Mar del Plata, celebrada el 3 y 4 de diciembre del 2010, el 
entonces presidente de Chile, Sebastián Piñera, convocó a los mandatarios de Perú, Colombia 
y México a una reunión para discutir cómo fortalecer sus relaciones a través de una integración 
profunda. Así, los cuatro países acordaron una reunión ministerial para definir una hoja de ruta 
y dar a conocer la iniciativa.

A partir de 1986, cuando México ingresa al Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros 
y Comercio (GATT) (ahora, Organización Mundial de Comercio), la economía mexicana se 
expandió por casi todos los rincones del mundo, salvo en el continente africano, que al día de hoy 
no ha firmado algún tratado o acuerdo comercial.

En la década de los noventa, México emprendió un proceso de integración regional con 
el objetivo de expandir sus perspectivas económicas y fortalecer sus relaciones internacionales, 
muestra de ello ha sido el Tratado de Libre Comercio (TLCAN) de 1994 (Esquivel y Vázquez, 
2006; Pastrana, 2015). Si bien culturalmente México nunca dejó de ser parte de la región, al 
ingresar al TLCAN, hay quienes consideran que se abandonó políticamente a América Latina. 
“Como antecedente de la Alianza del Pacífico, en 1995 Venezuela, Colombia y México lanzaron 
el G-3, facilitando la penetración de las manufacturas mexicanas en los Andes e incrementando 
esa oferta en 661,1%. El acuerdo sufrió un desgaste debido al abandono por parte de Venezuela 
en 2006” (Pastrana, 2015, p. 46).

Dentro de este interés integrador, y en el marco de las oportunidades que ofrece la globali-
zación, México decidió formar parte de la AP, lo cual, además de lo económico, contribuiría para 
estrechar sus lazos políticos y sociales con Sudamérica. Entre los grupos empresariales a favor de 
la incorporación de México a esta alianza, Pastrana (2015) destaca a Cinépolis, el Grupo Carso, 
Kaluz, Comce y Softtek. Con la inclusión de México en esta organización, se buscaba acceder 
a nuevos mercados de valores, al tiempo que se promovía una concepción de la región como un 
espacio dinámico que no dependería necesariamente de la proximidad geográfica.

En la edición espacial que ProMéxico (2014) dedicó a la AP, se consideraron cuatro ven-
tajas de que el país formara parte del bloque de integración, las cuales eran:
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su enorme experiencia comercial, su desenvolvimiento económico, su vecindad geográfica conti-
gua con el mercado estadounidense, la red de tratados comerciales que posee, así como su partici-
pación en diversos organismos y procesos económicos. México posee una importante experiencia 
que puede servir para explorar mecanismos de cooperación en aras de un aprendizaje mutuo, 
sobre todo considerando que los rumbos de la economía mundial, al menos por ahora, serán de-
finidos aparentemente, por el desenvolvimiento de la región Asia-Pacífico. (p. 53)

Este artículo hace parte de una investigación más amplia titulada “Evaluación de los objetivos de 
movilidad de la Alianza del Pacífico” financiada por la Dirección General de Asuntos del Perso-
nal Académico (DGAPA) de la UNAM, y tiene como objetivo hacer una caracterización de las 
relaciones comerciales de México con los miembros de la AP en el periodo 2009-2023. Para este 
trabajo, se parte del supuesto de que la conformación de la AP benefició de manera diferencial las 
relaciones comerciales de los países involucrados. Algunas de las preguntas que se pretende res-
ponder con este estudio son ¿hay cambios en las relaciones comerciales de los países involucrados 
antes y después de la AP?, ¿quiénes son los países más beneficiados?, y ¿cuál es el futuro de esta 
relación comercial? 

El documento se divide en cuatro apartados de la siguiente manera: en una primera parte, 
se hace una discusión del liberalismo económico y la AP; en un segundo momento, se describe la 
metodología trabajada; en tercer lugar, se muestran los resultados obtenidos del análisis estadís-
tico; mientras que en una cuarta y última sección, se presenta la discusión de los resultados y las 
conclusiones.

El liberalismo económico y la Alianza del Pacífico

Los procesos de liberalización de las economías nacionales, el aumento de la relevancia de las 
finanzas y el comercio internacional, junto con la internacionalización de las estructuras corpo-
rativas, han contribuido a la rápida creación de mercados integrados a nivel global. Estos pro-
cesos se han visto complementados con incentivos para formalizar e institucionalizar acuerdos 
de cooperación económica (Yepes-Ríos et al., 2015). En el caso de América Latina y el Caribe, 
los procesos de integración estuvieron profundamente influenciados por la teoría neoclásica, lo 
que se refleja en los acuerdos internacionales firmados durante la década de los noventa. Estos 
acuerdos incorporan de manera directa los principios del liberalismo económico, promoviendo 
la apertura de mercados, la libre competencia y la reducción. En ese sentido, para entender 
mejor la AP, es necesario dar cuenta de algunos componentes del liberalismo económico.

El liberalismo económico es una teoría que aboga por una intervención mínima del 
Estado en la economía, destacando el papel de los mercados libres como el mecanismo más efi-
ciente para asignar recursos. Es importante dejar claro, como lo hace De Vroey (2009), que esta 
doctrina defiende el capitalismo; sistema que está basado en la propiedad privada, en el cual las 
decisiones de producción se hacen por la iniciativa descentralizada de los agentes económicos, 
principalmente por las empresas, con el objetivo de obtener beneficios, bajo la señal del sistema 
de precios, en un contexto de competencia (p. 14).

Fernando Neira Orjuela
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Fue Adam Smith, principal referente del liberalismo económico, quien introdujo el con-
cepto de la mano invisible del mercado, este enfoque promueve la propiedad privada, la libre 
competencia y la eliminación de barreras comerciales. Su premisa central es que, al permitir que 
las fuerzas del mercado actúen sin restricciones, se estimula el crecimiento económico, la in-
novación y el bienestar general (Botticelli, 2018; Pfefferkorn, 2008). Keynes fue otro pensador 
fundamental en la revitalización del liberalismo económico, sin embargo, fueron Hayek, Coase 
y Friedman quienes más contribuyeron en su difusión. 

Hayek propuso la tesis del surgimiento de la economía de mercado como un orden 
espontáneo, y defendió el carácter autorregenerador del sistema de precios. De esta manera, la 
economía de mercado y las reglas de conducta, que en su interior son posibles, resultan centrales 
para el sistema hayekiano (Petersen, 2018). Coase, por su parte, se apoyó en el supuesto del 
laissez-faire: en un mundo perfecto, donde se explotan todas las negociaciones mutuamente 
benéficas, el resultado del mercado es eficiente (en términos de Pareto), es decir, no es posible 
mejorarlo sin reducir el bienestar de al menos una de las partes involucradas (Cassidy, 2013, p. 
323). 

En el caso de Milton Friedman, ejerció la mayor influencia, ya que logró revivir el pleno 
liberalismo al reivindicar las ideas clásicas y su fe en la economía de mercado (De Vroey, 2009). 
Consideraba que se trata de un medio para atraer la cooperación de todos en la producción, por 
lo que considera que defender el libre mercado implica la oposición al poder del monopolio 
(Argandoña, 1990). Con estos autores, emergieron distintos grados de liberalismo; por un lado, 
el pleno liberalismo, que se compone por el laissez-faire junto con el liberalismo regulado, y, por 
otro lado, el liberalismo mitigado, que se compone del liberalismo keynesiano y del liberalismo 
de coexistencia (De Vroey, 2009, p. 29).

En términos generales, podríamos decir que el liberalismo económico se fundamenta 
en varios principios clave: primero, promueve la libertad económica de los actores privados, 
reduciendo al mínimo la intervención estatal mediante la eliminación de barreras, aranceles 
y controles. Además, defiende la propiedad privada y la libre circulación de mercancías como 
pilares esenciales para el desarrollo de la sociedad. Asimismo, fomenta la libre competencia 
entre los agentes económicos, ya que ésta incentivaría el esfuerzo máximo y la innovación, para 
mejorar sus posiciones ante la competencia. Por último, sostiene que el libre mercado, guiado 
por las fuerzas de la oferta y la demanda, tiene la capacidad de autorregularse y alcanzar un 
estado óptimo de generación de riqueza. 

El liberalismo económico ha sido un motor fundamental para los procesos de integra-
ción regional, especialmente en el contexto de América Latina. Esta corriente, como ya seña-
lamos, promueve la apertura de mercados, la reducción de barreras comerciales y el fomento de 
la libre circulación de bienes, servicios y capitales. En este sentido, la integración se ve como 
una estrategia para ampliar mercados, atraer inversión extranjera y aumentar la competitividad 
a nivel global (De la Reza, 2013; Escaith y Pérez, 1999). Los acuerdos de integración, como la 
AP, se han sustentado en los principios del liberalismo económico, buscando eliminar arance-
les, estandarizar regulaciones y promover la cooperación entre los países miembros. 
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Hoy en día, la AP es considerada por muchos como un modelo de integración supra-
nacional, con mayores perspectivas y proyecciones en América Latina, especialmente por su 
capacidad de crecimiento en la región. Esto se debe, en gran parte, a que, a diferencia de otros 
procesos de integración latinoamericanos, la AP se basa completamente en los principios del 
libre mercado (Arévalo, 2014; Beltrán y Ferrer, 2016). Este mecanismo de integración econó-
mica y comercial está basado en cuatro pilares: libre movilidad de bienes, servicios, capitales 
y personas; junto con un eje transversal de cooperación, alineados en las ideas del liberalismo 
económico.

Metodología 

La presente investigación se aborda desde una perspectiva cuantitativa y de carácter descrip-
tivo, evalúa las implicaciones de la conformación de la AP sobre el comportamiento de las 
exportaciones e importaciones de México con Chile, Perú y Colombia en el periodo com-
prendido entre 2009 y 2023. Para este propósito, se recopiló información de diversas bases de 
datos especializadas en comercio internacional. Entre las principales fuentes, se encuentran las 
Estadísticas del Comercio para el Desarrollo Internacional de las Empresas (TRADE MAP) 
del Centro Internacional de Comercio, así como la base de datos de estadísticas del Comercio 
Internacional de las Naciones Unidas (UN COMTRADE) y el Observatorio de Complejidad 
Económica (OEC). Con los datos obtenidos sobre el flujo comercial entre los países, se proce-
dió a trabajar los datos desde estadísticas descriptivas con el programa de Excel.

De acuerdo con lo anterior, para poder llevar a cabo el estudio, se localizaron fuentes de 
información secundaria por medio de repositorios, como EBSCO, Dialnet, SciELO, Redalyc, 
REBID, Latindex, Scopus y Google Académico, a la vez que se recurrió al uso de bibliografía 
impresa, como también el acceso a documentación puesta al público en los sitios electrónicos 
de los gobiernos de México, Colombia, Perú y Chile. Para desarrollar la revisión bibliográfi-
ca, se precisó el uso de documentación oficial, artículos de revistas indexadas y publicaciones 
orientadas al comercio de México con los países de la Alianza, permitiendo así la selección de 
más de 60 documentos que resultaron pertinentes para llevar a cabo el artículo.

Resultados 

Relación comercial de México con Chile
Las relaciones comerciales entre México y Chile han mostrado un dinamismo creciente duran-
te las últimas dos décadas, impulsadas por el sólido entendimiento entre ambos países en temas 
políticos y comerciales internacionales. Actualmente, además de haber suscrito un Tratado de 
Libre Comercio, ambos son miembros del Tratado Integral y Progresista de Asociación Trans-
pacífico (TIPAT).

Fernando Neira Orjuela
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En cuanto a los datos analizados en materia de exportaciones, se observa que mostraron 
un crecimiento constante entre 2009 y 2012, alcanzando un máximo de 2,251,514 dólares. En 
2013, se registró un pico de 2,084,575 dólares, seguido de una disminución sostenida, llegan-
do a 1,860,174 en 2015. Entre 2016 y 2019, los valores fluctuaron, con un repunte en 2018 
(2,059,228 dólares) y una caída a 1,593,640 en 2019:

Figura 1. Valor de exportaciones de México hacia Chile en dólares americanos

Fuente: Elaborado a partir de la base de datos de comtrade.un.org

En 2020, la pandemia provocó un descenso drástico a 1,314,869 dólares, pero en 2021 hubo 
una recuperación significativa a 1,932,225. A partir del 2022, las exportaciones retomaron una 
tendencia a la baja, cerrando en 1,258,756 en 2023 (véase Figura 1). Esto refleja un crecimien-
to inicial, fluctuaciones posteriores y una afectación por factores externos, sugiriendo desafíos 
recientes en el comercio.

Figura 2. Sectores más importantes de las exportaciones de México a Chile en miles de dólares

Fuente: Elaborado a partir de la base de datos de comtrade.un.org
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El análisis de los principales sectores de exportación hacia Chile muestra que entre 2010 y 
2022 se presentaron tendencias descendentes (véase Figura 2). La maquinaria y electricidad, 
que alcanzó 755.368 dólares en 2010, cayó a 308,434 en 2022, sugiriendo una disminución en 
la demanda o competitividad. Los bienes de capital también enfrentaron una tendencia a la 
baja, pasando de 680,419 dólares en 2011 a 206,319 en 2022. Los bienes intermediarios, aun-
que fluctuaron, se estabilizaron entre 2021 y 2022, con valores de 64,951 y 65,183 dólares, res-
pectivamente. El transporte, que creció hasta 2018 (700,929 dólares), disminuyó a 472,158 en 
2022. En contraste, los productos químicos mostraron un crecimiento más estable, alcanzando 
311,523 en 2022. A pesar de las caídas en varios sectores, la maquinaria y electricidad, junto 
con el transporte, se mantienen resilientes, lo que representa una oportunidad para futuras 
inversiones y estrategias de exportación. Las empresas mexicanas deben revisar sus estrategias, 
diversificar productos y fortalecer su competitividad en los sectores en declive.

Relación comercial de México con Perú
México y Perú han mantenido vínculos económicos durante varios años y, en la actualidad, for-
man parte del Acuerdo Transpacífico (TPP), con el objetivo de consolidar la región comercial 
más grande del mundo.

Su relación ha mostrado un crecimiento sostenido en el valor de exportaciones desde 
2009, alcanzando un pico de 1,770,006 dólares en 2013 y 1,724,560 en 2014. Sin embargo, a 
partir del 2015 se registró una tendencia a la baja, llegando a su mínimo en 2020 con 1,192,996, 
posiblemente influenciada por factores económicos relacionados con la pandemia. En 2021 y 
2022 hubo una recuperación significativa, alcanzando 1,667,899 dólares en 2022, aunque en 
2023 las exportaciones volvieron a caer a 1,299,518 (véase Figura 3). 

Figura 3. Valor de exportaciones de México hacia Perú en miles de dólares

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

Fernando Neira Orjuela
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La tendencia general evidencia un crecimiento sostenido con fluctuaciones, destacando la ne-
cesidad de evaluar factores internos y externos que puedan influir en las futuras relaciones 
comerciales.

En cuanto a los sectores más importantes, los bienes de consumo destacan como el 
principal producto exportado por México a Perú (véase Figura 4). Aunque este sector alcanzó 
un pico en 2018 (743,976.91 dólares), ha mostrado una disminución constante, llegando a 
428,803.77 en 2022. Este descenso podría estar relacionado con una menor demanda en el 
mercado peruano o con el aumento de la competencia internacional.

Figura 4. Sectores más importantes de las exportaciones de México a Perú en miles de dólares

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

El análisis de los sectores clave de las exportaciones de México a Perú muestra que los bienes de 
consumo destacan como el principal producto exportado, aunque han mostrado una disminu-
ción constante desde su pico en 2018, lo que podría deberse a cambios en la demanda peruana 
o a una mayor competencia internacional. De manera similar, maquinaria y electricidad, aun-
que tuvieron un crecimiento significativo hasta 2014, han experimentado una caída constante, 
probablemente relacionada con una diversificación de proveedores o cambios en la inversión 
industrial en Perú.

Los bienes de capital, después de un aumento hasta 2013, también han disminuido signi-
ficativamente, lo que podría reflejar una menor inversión en infraestructura y equipamiento. Por 
otro lado, los productos químicos han mostrado una estabilidad notable, con ligeros incrementos 
en años recientes, lo cual indica una demanda sostenida de este sector en el mercado peruano. 
En cuanto al sector transporte, aunque presenta fluctuaciones, ha registrado repuntes en años 
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recientes, probablemente vinculados a proyectos específicos de infraestructura o renovación de 
flotas.

Relación comercial de México con Colombia
La relación comercial entre Colombia y México inició en 1995, con la firma del Acuerdo G3, 
que también incluía a Venezuela, aunque este último decidió retirarse del grupo en 2006. Desde 
entonces, ambos países han mostrado un interés constante en fortalecer sus lazos comerciales con 
el objetivo de impulsar sus economías y mejorar su competitividad, como se refleja su partici-
pación en el acuerdo de integración económica de la AP. 

El comercio entre México y Colombia alcanzó su punto máximo en 2011, año de creación 
de la AP, con exportaciones de 5,592,260 dólares. Posteriormente, las exportaciones disminu-
yeron a 3,534,362 en 2019, y, en 2020, la pandemia provocó una caída adicional de 41.84%. Sin 
embargo, para 2022, se observó una recuperación significativa, alcanzando 3,607,159, superan-
do los niveles prepandémicos (véase Figura 5). 

Figura 5. Valor de las exportaciones de México hacia Colombia en miles de dólares

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

Aunque en 2023 hubo una ligera baja, las exportaciones muestran resiliencia y destaca la solidez 
de los lazos comerciales entre ambos países, augurando un futuro favorable para la cooperación 
económica, independientemente del impacto directo de la AP. Esto sugiere que, a pesar de las 
fluctuaciones, el comercio entre ambos países mantiene su fortaleza, sobresaliendo por su capa-
cidad de recuperación.

El análisis de los sectores de exportaciones colombianas hacia México revela un panorama 
mixto, caracterizado por tendencias decrecientes en varios sectores clave, aunque con algunos 
signos de estabilidad y crecimiento en áreas específicas (véase Figura 6).

Fernando Neira Orjuela
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Figura 6. Sectores más importantes de las exportaciones de México a Colombia en miles de dólares

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

Los bienes de consumo destacan como el principal rubro exportador, aunque han mostrado 
una disminución sostenida desde su máximo en 2012. Sectores como maquinaria y electrici-
dad, bienes de capital y bienes intermedios también han registrado caídas significativas, con 
leves recuperaciones en años recientes, lo que sugiere desafíos relacionados con la demanda o la 
competitividad de estos productos.

En el transporte, las fluctuaciones han sido notables, con un máximo en 2011, seguido 
de una caída constante hasta 2022. Por el contrario, los metales han mostrado un crecimiento 
moderado, distinguiéndose como una oportunidad para fortalecer este rubro. Los productos 
químicos han mantenido una relativa estabilidad, mientras sectores como plásticos, textiles, 
piedras y vidrio presentan comportamientos variables que podrían mejorarse con estrategias 
específicas.

Importaciones con los países de la Alianza del Pacif ico entre 2002-2021

México ha mantenido, en lo general, una balanza positiva con sus socios de la AP, donde 
sobresale lo fuerte de su economía. En relación con el tema de las importaciones, también se 
observan diferencias en las relaciones comerciales con los distintos países. Observemos su com-
portamiento con cada uno de ellos.

Importaciones desde Chile
Las importaciones de México desde Chile mostraron un aumento sostenido entre 2009 y 2011 
(véase Figura 7), pasando de 1,650,554 a 2,101,388 dólares, lo cual refleja una mayor demanda 
de productos chilenos. Sin embargo, en 2012, inició una caída que se prolongó hasta 2014, 
cuando alcanzaron un mínimo de 1,396,688. A partir del 2015, las importaciones se recuperaron 
moderadamente, llegando a 1,667,191 en 2018, aunque con una leve baja en 2019. La pandemia 
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afectó significativamente el comercio en 2020, reduciendo las importaciones a 1,294,321 dóla-
res. No obstante, a partir del 2021, comenzó una recuperación, alcanzando 2,004,711 en 2021; 
2,117,243 en 2022; y cerrando con 2,021,379 en 2023. Esto sugiere una recuperación sólida y 
una posible tendencia de crecimiento en el comercio bilateral.

Figura 7. Valor total de las importaciones mexicanas desde Chile en miles de dólares

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

El análisis de las importaciones de productos de México desde Chile entre 2010 y 2022 evi-
dencia comportamientos variados, dependiendo de la categoría de productos (véase Figura 8). 
Los bienes intermedios lideraron durante la mayor parte del periodo, aunque con una ten-
dencia decreciente, en la que sobresale una caída notable en 2020, la cual coincide con el im-
pacto de la pandemia. Los metales, en contraste, presentaron fluctuaciones significativas y un 
importante repunte en 2021, lo que los posiciona como una categoría dinámica dentro de las 
importaciones.

Productos como materias primas, madera y reino vegetal se mantuvieron relativamente 
estables, aunque con ligeras variaciones, mostrando cierta consistencia en la demanda. En el 
caso del plástico, caucho y productos químicos, aunque representan valores menores en com-
paración con otras categorías, tuvieron repuntes destacados en años específicos. Por su parte, 
los productos alimenticios y del reino animal mostraron un crecimiento notable en los años 
posteriores a 2020, reflejando una recuperación acelerada tras la crisis global.
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Figura 8. Sectores más importantes de las importaciones mexicanas desde Chile en miles de dólares

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

La balanza comercial entre México y Chile mostró (véase Figura 9), entre 2002 y 2008, un 
saldo negativo creciente, con un déficit de -1,005,376 dólares en 2008, lo cual indica que las 
importaciones superaban las exportaciones. A partir del 2009, el saldo negativo comenzó a dis-
minuir, alcanzando -601,209 en 2009, y en 2012 se reflejó un saldo positivo de 748,898. Este 
cambio significó una mejora en la competitividad de los productos nacionales. 

 
Figura 9. Evolución de la balanza comercial de México con Chile 2002-2021

Fuente: Elaborada con datos de Banxico (2022).
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Desde 2012 hasta 2015, la balanza se mantuvo positiva, con un pico en 2014 de 750,412 dóla-
res. Sin embargo, desde 2016, se observó una tendencia a la baja, regresando a saldos negativos. 
En 2021, el saldo fue de -53,240, lo que muestra una disminución significativa del déficit en 
comparación con los años previos a 2009.

Importaciones desde Perú
Las importaciones mexicanas provenientes de Perú han mostrado una tendencia general de 
crecimiento desde 2009 hasta 2023, con algunos altibajos en el periodo intermedio. Tras un 
incremento inicial en 2009 de 355,367 dólares a 582,354 en 2011, las importaciones cayeron en 
2012, pero se recuperaron en 2013. En 2014, surgió el mayor aumento, alcanzando 1,099,837, 
seguido de una disminución sostenida hasta 2018, cuando las cifras bajaron a 474,201. A partir 
del 2018, comenzaron a crecer de manera constante, llegando a su punto más alto en 2023 con 
1,356,645 (véase Figura 10). Este crecimiento reciente podría estar vinculado a la recuperación 
económica postpandemia o a cambios en la estructura comercial entre ambos países.

Figura 10. Valor total de las importaciones mexicanas desde Perú en miles de dólares

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

Sobre las importaciones de productos de México desde Perú, hay que referir que, entre 2010 y 
2022, mostraron variaciones notables en varias categorías. Los bienes de consumo fluctuaron, 
alcanzando su punto máximo en 2013 con 384,855 dólares y cayendo a su mínimo en 2018 
con 12,893.67. Los combustibles experimentaron una disminución constante, desde un máximo 
de 786,325.59 en 2014 hasta 6,159.89 en 2022. Los bienes intermedios se mantuvieron relati-
vamente estables, con un valor más alto en 2022 (99,728.26). Las materias primas vieron un 
aumento en 2020 (259,091.55), con oscilaciones posteriores. El reino vegetal creció de manera 
constante, pues pasó de 27,339.78 en 2010 a 328,325.65 en 2022. Los textiles y prendas de ves-
tir también experimentaron un crecimiento, alcanzando 55,239.29 en 2022 (véase Figura 11).
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Figura 11. Sectores más importantes de las importaciones mexicanas desde Perú

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

De la balanza comercial entre México y Perú debe señalarse que, entre 2002 y 2021, ha sido 
mayormente positiva, aunque con algunos años de déficit. Por ejemplo, a partir del 2006, mos-
tró una clara tendencia de mejora, con un saldo negativo del 2004 a 2005, y un saldo positivo 
que comenzó a crecer notablemente a partir del 2006. El saldo alcanzó su punto máximo en 
2013, con 1,185,145 dólares. Aunque hubo algunas fluctuaciones y caídas en los años siguien-
tes, como en 2014, 2019 y 2020, la balanza comercial se mantuvo generalmente favorable para 
México, con saldos positivos en la mayoría de los años (véase Figura 12). Estas variaciones 
pueden estar influenciadas por cambios en acuerdos comerciales, por la demanda de productos 
específicos o fluctuaciones económicas en ambos países. 

Figura 12. Evolución de la balanza comercial de México con Perú 2002-2021

Fuente: Elaborada con datos de Banxico (2022).
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La tendencia de crecimiento y estabilidad en el superávit sugiere una relación comercial sólida 
y un aumento en la competitividad de los productos mexicanos en el mercado peruano.

Importaciones desde Colombia
Las importaciones mexicanas desde Colombia mostraron un crecimiento constante en la ma-
yoría de los años, con algunos descensos notables en 2015, 2019 y 2020. Entre 2009 y 2023, las 
importaciones aumentaron más de 263%, pasando de 613,078 dólares a 2,227,538. Los ma-
yores incrementos ocurrieron entre 2015 y 2017, con un aumento de 81%, mientras que, entre 
2021 y 2023, se presentó un crecimiento de 61%. Las caídas del 2015 y de la pandemia en 2020 
fueron seguidas por una recuperación a partir del 2021, alcanzando un récord histórico en 2023 
(véase Figura 13). Las fluctuaciones pueden deberse a factores como cambios en la demanda, 
precios internacionales o políticas comerciales, lo cual refleja una relación comercial fortalecida 
y ajustada a las condiciones del mercado.

Figura 13. Valor total de las importaciones mexicanas desde Colombia en miles de dólares

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

Las importaciones mexicanas desde Colombia crecieron de manera sostenida, entre 2009 y 
2023, pasaron de 613,078 a 2,227,538 dólares, lo que resultó en un aumento de más de 263%. 
Los periodos más destacados incluyen el crecimiento entre 2015 y 2017, con un incremento 
de 81%, y del 2021 a 2023, con un aumento de 61%. Sin embargo, hubo descensos notables en 
2015, 2019 y 2020, siendo este último atribuido a los efectos de la pandemia, cuando cayeron 
de 1,655,511 a 963,360 dólares (véase Figura 14). A partir del 2021, las importaciones se re-
cuperaron de forma constante, alcanzando un máximo histórico en 2023. Estas fluctuaciones 
reflejan factores coyunturales, como cambios en la demanda, precios internacionales y políticas 
comerciales, además de una recuperación económica posterior a la pandemia.
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Figura 14. Sectores más importantes de las importaciones mexicanas desde Colombia

Fuente: Elaborada a partir de la base de datos de comtrade.un.org

De la balanza comercial entre México-Colombia, hay que decir que, entre 2002 y 2021, ex-
perimentó un crecimiento significativo. Partió con un saldo de 305,616 dólares en 2002, el 
cual, tras un descenso en 2004, comenzó a aumentar constantemente, alcanzando su máximo 
en 2011, con 4,808,132. Sin embargo, después de este pico, el saldo disminuyó ligeramente 
en 2012 y sufrió una caída más pronunciada en 2015 (2,745,589). Desde 2016, se mantuvo 
por debajo de los niveles del 2011, pero mostró repuntes hacia 2018 y 2021, con un saldo de 
2,032,875 (véase Figura 15). A pesar de los incrementos en años como 2007 y 2010, los años 
2019 y 2020, aunque con saldo positivo, mostraron una estabilización, sugiriendo una posible 
saturación del comercio bilateral.

Figura 15. Evolución de la balanza comercial México con Colombia 2002-2021

Fuente: Elaborada con datos de Banxico (2022).
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Mirados todos los datos en su conjunto se podría decir que, desde la creación de la AP, México, 
en general, ha obtenido beneficios comerciales significativos de esta organización. Al analizar 
la evolución de las balanzas comerciales con los tres países miembros, se aprecia un saldo supe-
ravitario en términos generales, especialmente con Colombia, que es el país con el que México 
tiene los lazos comerciales más sólidos.

Discusión

De acuerdo con los datos analizados, el intercambio comercial entre México y Chile ha mostrado 
comportamientos diferenciados a lo largo del tiempo. Desde principios de los ochenta, el comercio 
creció de manera casi continua, manteniendo un superávit comercial, especialmente entre 1983 y 
1995, salvo en 1993. A pesar de ciertas fluctuaciones entre 1996 y 1998, el superávit mexicano se 
mantuvo, con ligeros altibajos (Rodríguez, 2015). Hay que señalar que ambos países son parte del 
Foro del Arco Pacífico Latinoamericano, cuyo objetivo es fomentar la integración regional y forta-
lecer la relación con Asia.

El vínculo comercial entre México y Chile se consolidó con la creación de la AP, aunque no 
sin interrupciones, debido a factores globales como la pandemia. En los últimos años, se observa una 
tendencia a la baja en el comercio, lo que podría indicar dificultades sectoriales, aunque las expor-
taciones mexicanas reflejan una relación en proceso de fortalecimiento. Por su parte, los sectores de 
maquinarias, electricidad y transporte muestran mayor resistencia y potencial de crecimiento, lo cual 
sugiere oportunidades para futuras inversiones y expansión. En el caso de los datos de transporte, 
coinciden con lo planteado por Tello (2016) quien señala que es uno de los productos que México 
más exporta a Chile. 

México ha logrado diversificar sus exportaciones a dicho país, aprovechando acuerdos, como 
el Tratado Integral y Progresista de Asociación Transpacífico (CPTPP), que facilitan el acceso 
preferencial a los mercados y reducen aranceles. La integración de las cadenas de suministro y la 
proximidad geográfica también optimizan costos y tiempos de entrega. Sin embargo, el sector de 
importaciones desde Chile ha mostrado una tendencia creciente, aunque con variaciones ocasiona-
das por factores como crisis económicas globales o la pandemia. Este patrón subraya la importancia 
de México como un mercado clave para Chile, lo que podría llevar a ambos países a profundizar sus 
acuerdos comerciales, especialmente en minería y agricultura.

En 2023, México exportó 1.321 millones de dólares a Chile, lo que representó un incremento 
de 4.54% respecto al año anterior. Además, ambos países han fomentado la inversión bilateral en 
sectores como el financiero, energético y alimentario (Safelink México, 2024). Un ejemplo de esto es 
la modernización del Acuerdo de Libre Comercio entre ambos países, firmada en febrero del 2024 
(Subsecretaria de Relaciones Económicas Internacionales, 2024).

El futuro de la relación comercial México-Chile parece prometedor, con un enfoque en la 
innovación, la tecnología y la sostenibilidad. Las políticas comerciales próximas deben centrarse en 
fortalecer la integración económica, diversificar los intercambios comerciales y fomentar la coopera-
ción en áreas como las energías renovables, la investigación y el comercio digital. La modernización 
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de los acuerdos y la creación de un entorno dinámico para enfrentar los desafíos globales serán 
esenciales para alcanzar una relación más equilibrada y competitiva.

En cuanto a la relación comercial México-Perú, hay que señalar que comenzó a fortalecerse 
con la apertura comercial de Perú en 1979, cuando redujo restricciones paraarancelarias y aranceles. 
Sin embargo, este proceso se vio interrumpido por la crisis de la deuda en México, lo que llevó a un 
aumento de la protección arancelaria y de los mecanismos paraarancelarios. Durante el gobierno de 
1985-1989, Perú recurrió nuevamente a mecanismos de protección, aunque estos se redujeron hacia 
el final del período (Alarco, 2017). Este proceso de apertura sería clave para la posterior participa-
ción de Perú en la AP.

Con las administraciones de Carlos Salinas y Alberto Fujimori, se estableció un acuerdo de 
libre comercio, cuyas bases perdurarían en el futuro. Las visitas oficiales de Vicente Fox y Alejandro 
Toledo en sus respectivos gobiernos consolidaron la relación, pero fue durante las administraciones 
de Felipe Calderón y Alan García que se retomaron formalmente el Tratado de Libre Comercio y 
acciones coordinadas en áreas como la lucha contra el narcotráfico y el tráfico de armas. En 2011, 
Perú y México suscribieron un acuerdo de integración comercial, eliminando el anterior ACE 8, en 
el marco del inicio de la AP.

Como reportan los datos que analizamos, el comercio bilateral entre estos países previo a 
la alianza ha sido muy dinámico. Dicha tendencia la corroboran Hernández y Muñoz (2015, p. 
110) quienes señalan que ambos países ha mostrado un crecimiento dinámico desde 1990, con un 
intercambio que pasó de 125 millones de dólares a más de 1,000 millones desde 2006, con un leve 
descenso en 2009. La balanza comercial ha sido favorable para México, con excepción del 2004 y 
2005, pues alcanzó picos de más de 700 millones de dólares de superávit en 2007. Esta tendencia 
continuó tras la implementación de la AP, con un crecimiento sostenido en el intercambio de pro-
ductos, alcanzando los 2,200 millones en 2015, lo que representó un aumento de 25% en compa-
ración con 2011.

A partir del 2012, las exportaciones peruanas a México han aumentado, especialmente en 
productos no tradicionales (López, 2019, p. 3). En 2017, en el auge de la AP, México importó 
alrededor de 5 mil millones de dólares en productos agroindustriales, con menos de 100 millones 
provenientes de Perú, de las cuales, destacan las exportaciones agrícolas (Ministerio de Comercio 
Exterior y Turismo del Perú, 2018). Estos datos, de nueva cuenta, son coincidentes con lo que se 
encontró en las referencias trabajadas. Este patrón de crecimiento se ha mantenido, especialmen-
te en productos como bienes de consumo, combustibles, bienes intermedios, materias primas, 
textiles y productos del reino vegetal. Estos sectores han experimentado un aumento notable en 
las importaciones, debido a la alta demanda de México por materias primas para su industria y 
consumo.

El crecimiento de las importaciones de México desde Perú se ha visto favorecido por la ex-
pansión de la industria manufacturera mexicana, que depende de estos recursos, y la diversificación 
de la oferta agrícola. Además, los acuerdos comerciales en el marco de la AP han reducido aranceles 
y simplificado los trámites aduaneros, incentivando el comercio. Sin embargo, también se ha obser-
vado una disminución en las importaciones de metales y sus manufacturas en ciertos periodos, lo 
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que se explica por una menor demanda interna en México, un aumento en la producción local de 
metales o la competencia de otros mercados con condiciones más favorables. A pesar de estas fluc-
tuaciones, la relación comercial México-Perú ha mantenido un saldo generalmente superavitario 
para México, lo que refleja el fortalecimiento continuo de sus lazos comerciales en el marco de la AP.

La relación comercial entre México y Colombia se basa en diversos acuerdos comerciales, 
siendo el más importante el de la AP. Antes de esta alianza, la balanza comercial entre ambos 
países era deficitaria para Colombia. Sin embargo, a partir del 2005, las importaciones colombia-
nas desde México mostraron un aumento significativo, alcanzando su punto máximo en 2008, 
aunque con una ligera caída posterior. Durante este periodo, la participación de las importaciones 
desde México, en el total de compras externas de Colombia, pasó de 4.7% en 2000 a 7.9% en 
2008 (Álvarez y Bermúdez, 2009). Los datos analizados también confirman que esta tendencia 
continuó fortaleciéndose tras el inicio de la alianza.

México se ha consolidado como uno de los principales inversionistas en Colombia. En 
los últimos años, el flujo de inversión mexicana ha crecido, lo que ha llevado a una expansión 
de las empresas que invierten en diversos sectores, como telecomunicaciones, construcción, in-
dustria, servicios y petróleo (Caldas y Giraldo, 2018). Estos resultados coinciden con los datos 
obtenidos en nuestro análisis.

Con el objetivo de fortalecer los vínculos comerciales, ambos países han implementado 
diversas estrategias para fomentar el desarrollo de negociaciones a gran escala, lo cual garantiza 
beneficios, pues protege contra el fraude fiscal y la doble imposición. Un ejemplo de esto es el 
convenio del 2009 entre Colombia y México para evitar la doble imposición y prevenir la evasión 
fiscal en relación con los impuestos sobre la renta y el patrimonio (Villasmil-Molero, 2018, p. 2). 
Este acuerdo ha sido clave para potenciar las capacidades comerciales de ambos países, generando 
beneficios recíprocos para los residentes y las empresas (DIAN, 2009).

Castaño-Peña (2015) coincide con los hallazgos de nuestro análisis al señalar que, en 
la primera década del siglo XXI, México se encontraba en una posición favorable en términos 
comerciales con Colombia. En 2010, las exportaciones mexicanas a Colombia alcanzaron los 
3,694.1 millones de dólares, de las cuales destacan sectores como telecomunicaciones y automotriz. 
En 2012, el comercio total entre ambos países llegó a 6,470 millones, lo cual posicionó a Colombia 
en el lugar 11 en el comercio total de México (Rojas y Pallares, 2015).

En el marco de la AP, el intercambio comercial entre ambos países ha experimenta-
do un fortalecimiento. Según un informe de la embajada de México, entre 1999 y 2022, los 
principales destinos de Inversión Extranjera Directa (IED) de Colombia en México fueron la 
Ciudad de México, el Estado de México y Jalisco (Embajada de México en Colombia, 2023, p. 
2). Además, los productos mexicanos se benefician de 27 fracciones arancelarias que ingresan 
a Colombia mediante cupos (Sahagún, 2022). El comercio de textiles ha sido un componente 
clave en esta relación, como señala Baquero (2022), al resaltar la importancia de la ropa casual 
de dama y las oportunidades en el sector metalúrgico, donde Colombia ofrece herramientas de 
ferretería a precios competitivos, lo cual genera una demanda significativa.

Entre otros productos de alto valor agregado que han transformado la dinámica comercial 
entre México y Colombia, se incluyen bienes de consumo, maquinaria, metales, productos quími-
cos, plásticos y caucho. México, con su capacidad industrial avanzada, ha logrado posicionarse 
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como un proveedor clave de estos productos, lo que ha permitido a Colombia diversificar sus 
importaciones más allá de los tradicionales productos agrícolas y petroleros. Este intercambio 
ha impulsado el desarrollo de sectores industriales y tecnológicos en Colombia, de manera que 
han mejorado su competitividad e integración económica.

La AP ha impulsado el crecimiento de las oportunidades comerciales para las empresas 
mexicanas, al fomentar mejores prácticas en procesos y procedimientos. Esta alianza ha abierto 
nuevas oportunidades de negocio para ambos países, especialmente en el contexto postpande-
mia, a la vez que ha facilitado una recuperación y diversificación de las relaciones comerciales. 
Las dinámicas específicas que han fortalecido este vínculo subrayan la importancia de seguir 
promoviendo acuerdos comerciales que beneficien a ambas economías.

En términos generales, podría decirse que México ha experimentado un notable éxito 
comercial en el marco de la AP, impulsado por la integración económica y la cooperación entre 
los países miembros (Embajada de México en Colombia, 2023). La eliminación de barreras 
comerciales ha facilitado el flujo de bienes y servicios, lo que ha potenciado el comercio intra-
rregional. Además, la diversificación de exportaciones de México, respaldada por una economía 
robusta y una infraestructura avanzada, ha permitido al país adaptarse a las demandas especí-
ficas de los mercados de sus pares en la alianza. Estos factores han consolidado la posición de 
México como un socio comercial clave en la región.

Conclusiones

Si bien el objetivo de este artículo se centra en caracterizar las relaciones comerciales de México 
con los países miembros de la AP en el periodo 2009-2023, destacando varios aspectos clave, 
su relevancia radica en la profusión de los datos proporcionados desde antes de la formación de 
la Alianza hasta la actualidad.

Otro aspecto importante es la falta de investigación sobre las relaciones comerciales de 
México con sus miembros. La información oficial proporcionada por la organización es limitada, 
lo que evidencia la necesidad de más estudios y publicaciones en este campo. Al respecto, el pre-
sente artículo buscó ser un punto de partida para futuras investigaciones.

En cuanto a los datos comerciales, se observa que el comercio mejoró después de la imple-
mentación del acuerdo, con un aumento general en los intercambios de productos, aunque con 
altibajos. Colombia destaca como el país con el que México mantiene los lazos económicos más 
fuertes. La balanza comercial ha sido generalmente favorable para México, lo que refuerza el 
impacto positivo de la AP en su economía.

Evaluando la agenda económica de la AP, destaca su enfoque en la libre circulación de 
bienes, servicios, capitales y personas. Se han logrado avances como la eliminación de aranceles 
en 92% de los productos y la creación del Mercado Integrado Latinoamericano (MILA). No 
obstante, persisten retos como la dependencia de productos básicos y la distribución desigual 
de los beneficios entre los miembros, además de los obstáculos causados por factores políticos 
y económicos internos.

Relaciones comerciales de México en el marco de la Alianza del Pacífico 2009-2023



92
Vol. 4 Núm. 7 

Julio - Diciembre 2025
ISSN 2954-3878

Artículos de investigación 

El futuro de la alianza dependerá de su capacidad para adaptarse a los desafíos globales, 
mejorar la integración económica y diversificar mercados. En este contexto, debe priorizarse la 
innovación, la sostenibilidad y la inclusión social como ejes fundamentales para garantizar su 
relevancia como plataforma de integración y desarrollo. 

Será crucial la incorporación de nuevos estados asociados que compartan principios de 
libre comercio y cooperación regional. Sin embargo, factores como la incertidumbre política, 
las tensiones comerciales globales y el cambio climático representan desafíos significativos. 
En conclusión, la AP ha logrado consolidarse como un modelo de integración regional, pero 
su efectividad a largo plazo dependerá de su capacidad para adaptarse a los cambios globales, 
reducir las asimetrías internas y avanzar hacia una agenda más inclusiva y sostenible.
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